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Wie sieht |hr Kunde Sie und lhr Angebot?
Was sagt lhre Webseite tber Ihr Angebot?

Welche Hauptbotschaft sendet IThre Webseite
an die Kunden?

Welche Schlisselprodukte macht Ihr Angebot
so besonders?

Welches Kundenbedtirfnis wird angesprochen?

Was fur Marketing- und PR-MaRnahmen fiihren Sie
mit welchen Ergebnis durch?

Was planen Sie an Kundenveranstaltungen?

Wie binden Sie lhre Kunden an sich?
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